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EMPR"ESAS Y EMPRESARIOS 

Ár~les 
en bandeja 
Bonsai Viure CB, entre los cuatro 
productores europeos de árboles enanos 

A. MALLO FERNÁNDEZ 
·Muchos floristas relacionan el 
nombre del bonsai -árbol ena
no- con el de "unos jardinerns 
catalanes que lo producen". No 

,en vano los socios de Bonsai Viu
re CB han introducido las plan
tas en miniatura dentro del mer
cado español; esta empresa, ade
más, forma parte cfel reducido 
número de cultivadores que utili
zan la técnica oriental en 
Europa. 

El balance del primer aniver
sario comercial de la empresa 
Bonsai Viure CB presenta un vo
lumen d~ ventas de aproximada
mente 10.000 plantas, con un 
precio unitario que oscila entre 
las 5.000 y las 15.000 pesetas. 

La sociedad Bonsai Viur.e , 
que adoptó la fórmula jurí<lica 
denominada Comunidad de Bie
nes, es una filial de una marca lí
der en jardinería, Cultivos Viure, 
SA. La casa matriz, Cultivos 
Viure, está radicada en la pobla
ción barcelonesa de Cardedeu. 

Los jardineros Viure, según 
Jaume Viure Ninou, uno de los 
tres socios de la nueva empresa; 
hace tiempo qu~ apostaron por 
la microfloricultura. En opinión 
de este socio, en esta decisión 
empresarial tuvo muy poca inci
dencia la influencia de la electró-
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bandeja, y los chinos, penjin, pai-
saje en miniatura". 

Ahora que el bonsai es una 
planta habitual en las mejores 
floristerías europeas, estos em
presarios catalanes prevén intro
ducirse · en el mercado europeo 
con una variedad nueva, produ
cida a partir de una planta autóc
ton·a española: el olivo o el grana
do en flor. 

A pesar de su juventud, Bon
sai Viure está entre los cuatro 
·grandes productores europeos, 
uno holandés, otro francés y un 
tercero alemán. "En Occidente lo 
que más abunda son los importa
dores", comenta Jaime Viure. 
Esto ocurre, en su opinión, "por
que la técnica de reducción de la 
planta por sistema de poda es 
minuciosa y el proceso producti
vo conlleva una media de dos a 
tres años por unidad". -

Tradición empresarial 
En la empresa Viure, el 70% de 
las 20.000 plantas que, actual
mente, forman parte del stock son 
de producción propia. El pino es 
la variedad que más demanda 
tiene <rn sus versiones interior y 
exterior. 

Los primeros contactos de 
este empresario, que es también 
nrnfe,,nr~de la---Esc.uelª-de_Jai;di-

la técnica det bonsai llega a España. 

~or esos años, Jaime Viure parti
cipaba en las exhibiciones mter
nacionales de plantas en calidad 
de presidente de fa Sociedad Es
pañola de Hor•ofloricultura. 

"La nueva• empresa se ~a 
creado más como consec~enc1a 
de una inquietud de ofic10 . que 
c?mo un instrumento para d1ver
s1fic~ productos", ase~ura _Jau
me Vmre, también prop1etano de 
Cultivos Viu e una sociedftd 
anó11ima _farn;~;~r espes_ializada 
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tor de la empresa matriz, Bonsai 
Viure ha empezado pisando fuer
te, con una inversión cuantifica
da en 30 millones de pesetas. 

Cultivos Viure tiene una tradi
ción jardinera de más de 40 años. 
Debido a su especialización en 
árboles coníferas y plantas de 
parterre loa Ayuntamientos son 
algunos de sus clientes, como los 
de Mónaco y Niza. De las 100 
hectáreas actualmente dedicadas 
a_viveros sale~,!:~~tr~~ e~~m: 

Mádrid y en muchas otras ciuda
des españolas. Esta empresa 
plantó en Sevilla una calle de 
olivos. 

Las especialidades jardineras 
de Cultivos Viure se adaptan a la 
climatología donde están encla
vados. Deja para otros las varie
dades tropicales y las clásicas 
plantas ornamentales de interior. 
El 20% de la producción del últi
mo año, que sus propietarios ci
fran en 250.000 unidades, se en-
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